STEEL DIVISION

MARKTUMFELD
UND GESCHAFTSVERLAUF

Die Entwicklung der europdischen Stahlindustrie
zeigte im Verlauf des Kalenderjahres 2018 ein
zweigeteiltes Bild. War die 1. Jahreshdlfte gepragt
von einer exzellenten Nachfragesituation Uber
praktisch alle wesentliche Kundensegmente hin-
weg, so zeigten sich in der 2. Jahreshdlfte in eini-
gen Industriesektoren deutliche Abschw&chungs-
tendenzen. Der positive Verlauf des 1. Halbjahres
war geprdgt durch zwei Effekte: Einerseits stieg
die Stahlproduktion der europd&ischen Hersteller
trotz unverdndert hoher Importe gegeniiber dem
bereits sehr guten Niveau des Vorjahres noch-
mals leicht an, andererseits stabilisierten sich trotz
rickl&ufiger Beschaffungskosten fir Eisenerz die
Stahlpreise am Spotmarkt auf hohem Niveau. Im
Laufe des Sommers triibte sich die Stimmung je-
doch zusehends ein. Ein wesentlicher Grund dafir
war die stark nachlassende Dynamik im Automo-
bilsektor, derinsbesondere bei hochqualitativen
Stahlprodukten eine signifikante Rolle spielt. Im
Frihherbst wurden die Abrufe der Autohersteller
als Konsequenz des neuen Abgastestverfahrens
WLTP kurzfristig und teilweise sehr deutlich redu-
ziert. Insbesondere die deutschen Autobauer mit
ihrer traditionell hohen Modell- und Varianten-
vielfalt waren von den ab September 2018 gilti-
gen strengeren Vorschriften massiv betroffen.
AuBer in der Automobilindustrie zeigten sich im
Jahresverlauf auch - zum Teil erhebliche - Riick-
gdnge bei Auftrdgen aus der Hausgerdte- und
Konsumgterindustrie. In den fiir die Steel Division
ebenfalls relevanten Segmenten Maschinenbau-

und Bauindustrie verlief die Geschdftsentwicklung
Uber das gesamte Geschdftsjahr2018/19 hinweg
auf zufriedenstellendem Niveau, wenngleich im
Maschinenbau zum Jahresende einzelne Seg-
mente ebenfalls erste Schwdchezeichen zeigten.
Zus@tzlich zur im Jahresverlauf damit insgesamt
herausfordernder werdenden konjunkturellen
Entwicklung war die Stahlindustrie in Europa auch
von kritischen handelspolitischen Entscheidun-
gen betroffen. Mit dem Inkrafttreten von Import-
z6llen (,Section 232") zum Schutz der US-Stahl-
industrie verdnderten sich die internationalen
Warenstrome von Stahlprodukten. So wichen
etwa turkische und russische Produzenten man-
gels ausreichend aufnahmefdhigen Heimmarktes
verstdrkt auf den europdischen Binnenmarkt aus.
Wie aus dem entsprechend hohen Einfuhrvolu-
men bis zum Geschdéftsjahresende ersichtlich ist,
zeigten weder die von der Europdischen Kommis-
sion Mitte Juli 2018 eingefiihrten vorlGufigen,
noch die endgltigen Schutzmechanismen (,,Safe-
guard Measures®) Wirkung.

Im 4. Geschdftsjahresquartal kam es zu einem
signifikanten Preisanstieg bei Eisenerz mit der
Folge zunehmenden Margendrucks. Grund war
eine Angebotsverknappung nach einem Damm-
bruch bei einem brasilianischen Minenbetreiber
einerseits sowie infolge eines Zyklons in Westaus-
tralien andererseits. Gleichzeitig blieben die Auf-
tragseingénge in der Folge in den ersten Mona-
ten 2019 leicht unter dem sehr guten Niveau der
Vorperiode.

Die Versandmengen in der Steel Division lagen
im Geschdftsjahr 2018/19 aufgrund der umfas-
senden Erneuerung des groBten Hochofens am

68

DIVISIONSBERICHTE



KENNZAHLEN DER STEEL DIVISION

Mio. EUR 2017/18 2018/19 Verdnderung
in %

Umsatzerldse 4.772,7 4.887,3 2,4

EBITDA 908,2 653,2 -28,1

EBITDA-Marge 19,0 % 13,4 %

EBIT 592,9 319,0 -46,2

EBIT-Marge 12,4 % 6,5 %

Beschdftigte (Vollzeitdquivalent) 11.020 10.877 -1,3

Standort Linz, Osterreich, etwas hinter dem Vor-
jahr zuriick. Durch die mehr als dreimonatige
Reparaturphase reduzierte sich die Rohstahlpro-
duktion um etwa eine Million Tonnen. Die nachge-
lagerten Walzaggregate konnten mittels in den
Vorperioden aufgebauten Vormateriallagern so-
wie externen Vormaterialzuké&ufen trotz erheblich
komplexeren Betriebsabl&dufen gut ausgelastet
werden.

Der Geschdftsbereich Grobblech zeigte im Ge-
schdftsjahr 2018/19 trotz einer nach wie vor
zogerlichen generellen Marktentwicklung vor
allem aufgrund seiner starken Position im an-
spruchsvollen Segment der Tiefseepipelines eine
ausgezeichnete Performance. Allerdings musste
im 3. Quartal 2018/19 eine Rickstellung auf-
grund mdglicher negativer finanzieller Auswirkun-
gen im Zusammenhang mit einem laufenden
Ermittlungsverfahren des deutschen Bundeskar-
tellamtes gebildet werden.

Die Direktreduktionsanlage in Corpus Christi,
Texas, USA, konnte im Geschdaftsjahr 2018/19

die Uberwiegend guten Marktbedingungen nur
zum Teil nltzen, da sich die Produktionsmenge
infolge von Sondereffekten unter der Normal-
kapazitdt bewegte. Griinde dafir waren sowohl
geplante Produktionsstillstdnde (programmge-
mdaBer dreiwdchiger Wartungsstillstand im Juni)
als auch ungeplante Produktionsunterbrech-
ungen wie etwa der zweiwdchige Produktions-
stopp aufgrund von Starkregen und Sturmfluten
im September sowie ein kurz danach aufgetre-
tenes Gasrohrgebrechen. Im Verlauf des 2. Halb-
jahres stabilisierte sich die Produktionsleistung
dann zusehends.

FINANZIELLE
LEISTUNGSINDIKATOREN

Die Steel Division verzeichnete im Geschdftsjahr
2018/19 zwar einen leichten Umsatzanstieg ge-
genliber dem Vorjahr, musste jedoch ergebnis-
md&Big deutliche EinbuBen hinnehmen. Bei den
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Umsatzerldsen erreichte die Division mit 4.887,3
Mio. EUR einen Zuwachs um 2,4 % gegenlber
dem Vorjahreswert von 4.772,7 Mio. EUR. Sie
konnte damit in Bezug auf den Umsatz die ne-
gativen Effekte der GroBreparatur ihres wichtigs-
ten Hochofens kompensieren, unterstitzt auch
durch einen sehr guten Produktmix im Geschdfts-
bereich Grobblech. Wdhrend sich die Rohstahl-
produktion der Division infolge der Hochofen-
Instandhaltungsarbeiten gegeniber dem Vorjahr
um etwa 20 % verringerte, reduzierten sich die
Versandmengen als Konsequenz von Vorproduk-
tion und Zukdufen von Halbfabrikaten (Brammen)
um weniger als 10 %.

Ergebnisseitig wirkte sich die Hochofenreparatur
deutlicher aus. Sie bildete zusammen mit der
Ruckstellung im Zusammenhang mit der laufen-
den Untersuchung des deutschen Bundeskartell-
amtes im Grobblechbereich den wesentlichen
Grund fir die schwdchere Profitabilitdt gegen-
Uber dem Vorjahr. Zus@tzlich war die Division in
der 2. Geschdftsjahreshdlfte 2018/19 - wie im
Geschdftsverlauf dargestellt - durch eine nach-
lassende Dynamik in einzelnen Kundensegmen-
ten konfrontiert. Wie ebenfalls bereits erwdhnt,
blieb auch das HBI-Werk in Texas, USA, vor allem
in der 1. Hdlfte des Geschéftsjahres aufgrund von
Sondereffekten unter seinen ergebnismd&Bigen
Moglichkeiten. Vor diesem Hintergrund vermin-
derte sich das operative Ergebnis (EBITDA) der
Steel Division im Geschdftsjahr 2018/19 gegen-
Uber dem hervorragenden Vorjahreswert um

28,1 % von 908,2 Mio. EUR (Marge 19,0 %) auf
653,2 Mio. EUR (13,4 %). Das Betriebsergebnis
(EBIT) ging im gleichen Zeitraum um 46,2 % von
592,9 Mio. EUR (Marge 12,4 %) auf 319,0 Mio.
EUR (Marge 6,5 %) zurlck.

Im direkten Vergleich des 4. Quartals mit dem
3.Quartal 2018/19 zeigt die Steel Division neben
einem Ergebnissprung auch eine Steigerung der
Umsatzerldse. Im 4. Quartal 2018/19 konnte
sie ihren Umsatz gegeniiber dem Vorquartal um
10,4 % von 1.174,5 Mio. EUR auf 1.297,2 Mio.
EUR verbessern. Verantwortlich flr diese Entwick-
lung zeichnete eine vor allem saisonal bedingte
Ausweitung der Auslieferungsmengen, wdhrend
sich das Preisniveau im kurzfristigen Kontrakt-
bereich leicht abschwdchte.

Da die einzelnen Ergebniskategorienim 3. Quar-
tal 2018/19 durch die Riickstellung fir eine Grob-
blechkartelluntersuchung signifikant belastet
wurden, steigerte sich das EBITDA der Division
im unmittelbaren Quartalsvergleich von 105,5
Mio. EUR auf 205,3 Mio. EUR, womit sich die
EBITDA-Marge von 9,0 % auf 15,8 % erhohte.
Das EBIT vervielfachte sich im selben Zeitraum
von 19,3 Mio. EUR auf 118,0 Mio. EUR und damit
die EBIT-Marge von 1,6 % auf 9,1 %.

In der Steel Division waren per 31. Mdarz 2019
10.877 Beschdftigte (FTE) tatig, womit sich der
Mitarbeiterstand im Vergleich zum entsprechen-
den Stichtag des Vorjahres (11.020) um 1,3 %
verminderte.
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KUNDEN DER STEEL DIVISION

in % des Divisionsumsatzes, Geschdaftsjahr 2018/19

19 %
Energieindustrie

3%
Haushaltsgerdte/Konsumgiter

9%
Bauindustrie

MARKTE DER STEEL DIVISION

37%
Automobilindustrie

5%
Maschinen- und Stahlbau

27 %
Sonstige

in % des Divisionsumsatzes, Geschdftsjahr 2018/19

11 %
NAFTA

2%
Stidamerika

3%
Asien

6%
Ubrige Welt

QUARTALSENTWICKLUNG DER STEEL DIVISION

78 %
Europdische Union
(davon Osterreich: 16 %)

Mio. EUR 1.Quartal 2. Quartal 3. Quartal 4. Quartal GJ

2018/19 2018/19 2018/19 2018/19  2018/19
Umsatzerlose 1.276,4 1.139,2 1.174,5 1.297,2 4.887,3
EBITDA 2239 118,5 105,5 205,3 653,2
EBITDA-Marge 17,5 % 10,4 % 9,0 % 15,8 % 13,4 %
EBIT 145,0 36,7 19,3 118,0 319,0
EBIT-Marge 11,4 % 3,2% 1,6 % 9,1% 6,5 %
Beschdftigte (Vollzeitdquivalent) 11.111 10.972 10.788 10.877 10.877
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HIGH PERFORMANCE
METALS DIVISION

MARKTUMFELD
UND GESCHAFTSVERLAUF

War das Marktumfeld der High Performance
Metals Division zu Geschdftsjahresbeginn 2018/19
noch durch ein sehr positives Bestellverhalten der
Kunden in allen wichtigen Absatzregionen bzw.
Industriesegmenten geprdgt, zeigten sich nach
dem Sommer 2018 erste Abschwdchungstenden-
zen. Wdhrend es in regionaler Hinsicht vor allem
in Europa und China zunehmend zu einer kon-
junkturellen Eintribung kam, waren sektorspezi-
fisch in erster Linie die Automobil- und Konsum-
guterindustrie von der nachlassenden Dynamik
betroffen. Durch die globale Ausrichtung der
Division wirkten sich generell die im Jahresverlauf
weltweit gestiegenen protektionistischen Maf3-
nahmen - insbesondere der Handelskonflikt der
USA mit China - tendenziell negativ auf den Ge-
schdaftsverlauf aus. In den Kundensegmenten
Luftfahrt sowie OI- und Gasindustrie stellte sich
das Marktumfeld hingegen iUber den gesamten
Verlauf des Geschdftsjahres 2018/19 stabil posi-
tiv dar.

In der Luftfahrtindustrie, in der die Division vor
allem Spezialschmiedeteile auf Basis von Titan-
legierungen, hochlegierten Stahlen sowie Nickel-
basislegierungen produziert, kam es mit der
Ubernahme der C-Series von Bombardier durch
Airbus sowie der Zivilflugzeugsparte von Embraer
durch Boeing zu einer Festigung der dominieren-
den Marktposition der beiden groBRen Flugzeug-
hersteller. Auch wenn Boeing nach den Turbulen-
zen des Flugzeugtyps 737-Max angekiindigt hat,
die monatlichen Bauraten zu senken und seitens

Airbus die Einstellung der Produktion des gréten
Passagierflugzeuges der Welt (A380) ab dem Ka-
lenderjahr 2021 bekanntgegeben wurde, rechnet
die Division in ndchster Zeit nicht mit einer kon-
junkturellen Abschwdchung des Sektors. Auch im
Produktsegment Sonderwerkstoffe fiir die Ol- und
Gasindustrie konnte der Absatz gegeniber dem
Vorjahr gesteigert werden. Zudem wurden in die-
sem Kundenbereich im Geschdftsjahr 2018/19
erste anspruchsvolle Bauteile auf Basis eines
additiven (3D-)Fertigungsverfahrens entwickelt
und produziert. Aufgrund von relativ geringen
LosgroBen, teuren Werkstoffen sowie einem kom-
plexen Produktdesign ist der Ol- und Gassektor
fUr die Division ein vielversprechender Zukunfts-
markt im Bereich 3D-Druck.

Im Produktbereich Werkzeugstahl mit den Haupt-
abnehmern Automobil- und Konsumgditerindus-
trie flhrten die Verwerfungen im Automobilsektor
in Europa in der 2. Kalenderjahreshdilfte 2018 zu
rickldufigen Auftragseingdngen. Mit dem durch
das neue Emissionstestverfahren WLTP verursach-
ten Einbruch der Autoverkdufe in Europa haben
sich die Investitionserfordernisse der Automobil-
industrie stark vermindert. Auch auf die Varianten-
vielfalt, einen wichtigen Treiber flir den Bedarfan
Werkzeugstahl, wirkte sich der neue Testzyklus
tendenziell negativ aus. Auch in der europdischen
Maschinenbauindustrie mit ihrer traditionell
hohen Exportquote kam es als Konsequenz des
global zunehmenden Protektionismus zu Ein-
tribungstendenzen. Zusatzlich hatte auch die
Abschottungspolitik der USA ein verstdrktes Aus-
weichen internationaler Anbieter auf den euro-
pdischen Werkzeugstahlmarkt zur Folge. Gestie-
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KENNZAHLEN DER HIGH PERFORMANCE METALS DIVISION

Mio. EUR 2017/18 2018/19 Verdnderung
in %

Umsatzerldse 2.918,0 3.136,3 7,5

EBITDA 453,9 4349 -4,2

EBITDA-Marge 15,6 % 13,9 %

EBIT 297,6 280,0 -59

EBIT-Marge 10,2 % 8,9 %

Beschdftigte (Vollzeitdquivalent) 14.274 14.398 0,9

gene Vormaterial-, Energie- und Elektrodenpreise
konnten im Standardproduktsegment damit nicht
mehr zur Gdnze in hdhere Verkaufspreise umge-
setzt werden.

In China war das nachlassende Sentiment in der
Automobilindustrie in erster Linie auf den wach-
senden Handelskonflikt mit der USA zurlick-
zuflhren, der sich nicht zuletzt in einer Zurlickhal-
tung bei Neuwagenkdufen bemerkbar machte.
Aber auch der Export von Werkzeugen aus China
in die USA hat sich durch den zunehmenden Pro-
tektionismus reduziert - mit entsprechend nega-
tiven Auswirkungen auf den Bedarfvon Werkzeug-
stahl, dem Hauptproduktsegment der Division in
China. Die Konsumguterindustrie ist zwar weiter-
hin ein wesentlicher Wirtschaftszweig im gréBten
Wirtschaftsraum Asiens, jedoch sind einzelne
lohnintensive Bereiche wie die Elektro- oder Spiel-
zeugindustrie zum Teil bereits in L&nder Std-
ostasiens mit geringeren Lohnstlickkosten abge-
wandert.

In Brasilien war die wirtschaftliche Entwicklung
2018 durch eine leichte Erholung gekennzeich-
net. Nachdem ein Korruptionsskandal die Aktivi-
tdten in der brasilianischen Olexploration tber
Jahre praktisch zum Stillstand gebracht hatte,
kam es im Kalenderjahr 2018 zu einer gewissen
Belebung. Mit der Zulassung auch von privaten
Olproduzenten sowie der Verabschiedung von
Investitionsférderprogrammen wurde in Brasilien
ein neuer Investitionszyklus zur Olexploration ge-
startet. Eine weitgehend stabile Entwicklung ver-
zeichnete die Division in diesem Sektor in Nord-
amerika. Dies nicht zuletzt dadurch, dass die
eingereichten Antrége auf Ausnahmeregelung
von den US-Strafzollen Uberwiegend positiv ent-
schieden wurden.

Unter Auslastungsaspekten war von der Ab-
schwdchungin Europa insbesondere der Produk-
tionsstandort in Wetzlar, Deutschland, durch ein
zurickhaltendes Kaufverhalten der Kunden bei
Kunststoffformenstahl stark betroffen. Darlber
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hinaus kam es durch die seit Jahren anhaltende
Schwéche im Energiemaschinenbau und dem
damit verbundenen Umstieg von Mitbewerbern
auf den GroBformen-Werkzeugbau zu einer Er-
héhung der Wettbewerbsintensitét, worauf ein-
mal mehr umfassende KostenmaBnahmen ge-
setzt wurden. Der Mengendruck in China infolge
kurzfristiger werdender Bestellzyklen wirkte sich
negativ auf die Auslastungssituation des schwe-
dischen Standortes in Hagfors aus, der absatz-
md&Big traditionell stark in Stidostasien und China
verankert ist. Aufgrund der Konzentration auf die
sich sehr solide entwickelnden Kundenbranchen
Ol- und Gasindustrie sowie den Luftfahrtsektor
verzeichneten die Produktionsanlagen in Kapfen-
berg, Osterreich, hingegen eine anhaltend solide
Kapazitdtsauslastung. Der Produktionsstandort
der Division in Sumaré, Brasilien, konnte im Ge-
schaftsjahr 2018/19 eine im Vorjahresvergleich
deutliche Performance aufweisen.

Im Geschdaftsbereich Value Added Services steht
trotz Marktschwdchen in einzelnen Regionen der
Ausbau der,,One-stop-shop-Strategie® im Fokus,
um so das wesentliche Erfolgskriterium der tech-
nischen Beratungskompetenz weiter zu forcieren.
Aufgrund der in China nachlassenden Dynamik
bei Werkzeugstahl waren die lokalen Service-
centerdurch eine zwar rlickldufige, abertrotzdem
noch zufriedenstellende Entwicklung geprégt.

FINANZIELLE
LEISTUNGSINDIKATOREN

Die wachsenden Legierungskosten und das da-
mit verbundene Ansteigen des Preisniveaus fihr-
ten in der High Performance Metals Division zu
einem Zuwachs der Umsatzerldse um 7,5 % auf
3.136,3 Mio. EUR (Vorjahr 2.918,0 Mio. EUR). Was
die Versandmengen betrifft, war die Entwicklung
im Jahresvergleich insgesamt stabil, jedoch mit

leicht rdckl&ufiger Tendenz in der 2. Geschdfts-
jahreshdlfte.

In ergebnismdBiger Hinsicht stellte sich die Per-
formance der Division 2018/19 leicht schwdacher
daralsim Vorjahr. Wdhrend sich die Ergebnisent-
wicklung im 1. Halbjahr 2018/19 noch auf dem
Niveau des vergangenen Geschdftsjahres be-
fand, konnten im 2. Halbjahr gestiegene Roh-
stoff- und Energiekosten im Standardgltenbe-
reich in Europa und China aufgrund des erhdhten
Wettbewerbsdrucks nicht mehr in héhere Ver-
kaufspreise umgesetzt werden, was zu einer Dros-
selung der Produktion fiihrte. Insgesamt vermin-
derte sich damit das operative Ergebnis (EBITDA)
von 453,9 Mio. EUR (Marge 15,6 %) im vergan-
genen Geschdftsjahr um 4,2 % auf aktuell 434,9
Mio. EUR (Marge 13,9 %). Analog dazu fiel auch
das Betriebsergebnis (EBIT) 2018/19 um 5,2 %
von 297,6 Mio. EUR (Marge 10,2 %) auf 280,0
Mio. EUR (Marge 8,9 %).

In der Gegenlberstellung des 3. mit dem 4. Quar-
tal 2018/19 zeigt sich eine Verbesserung der
wesentlichen Kennziffern. So erhdhten sich die
Umsatzerl&se der Division als Folge einerum etwa
10 % gestiegenen Absatzmenge sowie eines
vormaterialbedingt hdéheren Preisniveaus im
Quartalsvergleichum 11,7 % von 7571,4 Mio. EUR
auf 839,0 Mio. EUR. Vordem Hintergrund des zu-
wachsenden Versandvolumens verbesserte sich
das EBITDA um 28,9 % von 89,6 Mio. EUR im
3. Quartal auf 115,5 Mio. EUR im 4. Quartal, so-
mit auch die EBITDA-Marge von 11,9 % auf
13,8 %. Das EBIT konnte die Division sogar um
40,0 %, und zwar von 51,8 Mio. EUR (Marge
6,9 %) auf 72,5 Mio. EUR (Marge 8,6 %), steigern.

Zum 371. Mdrz 2019 waren in der High Perfor-
mance Metals Division 14.398 Mitarbeiter (FTE)
beschdftigt. Dies entspricht zum Vergleichsstich-
tag des vergangenen Geschdftsjahres (14.274)
einem Anstieg um 0,9 %.
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KUNDEN DER HIGH PERFORMANCE METALS DIVISION

in % des Divisionsumsatzes, Geschdaftsjahr 2018/19

29 %
Automobilindustrie

13 %
Energieindustrie

12%
Haushaltsgerdte/Konsumgiter

12%
Luftfahrt

19 %
Maschinen- und Stahlbau

4% 11 %
Bauindustrie Sonstige
MARKTE DER HIGH PERFORMANCE METALS DIVISION
in % des Divisionsumsatzes, Geschdftsjahr 2018/19
54 %

15 %
NAFTA

17 %
Asien

6%
Stidamerika

Europdische Union
(davon Osterreich: 5 %)

8 %
Ubrige Welt

QUARTALSENTWICKLUNG DER HIGH PERFORMANCE METALS DIVISION

Mio. EUR 1. Quartal 3. Quartal 4. Quartal GJ

2018/19 2018/19 2018/19  2018/19
Umsatzerlése 780,3 751,4 839,0 3.136,3
EBITDA 129,2 89,6 115,5 4349
EBITDA-Marge 16,6 % 11,9 % 13,8 % 13,9 %
EBIT 91,9 51,8 72,5 280,0
EBIT-Marge 11,8 % 6,9 % 8,6 % 8,9 %
Beschdftigte (Vollzeitdquivalent) 14.344 14.443 14.398 14.398
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METAL ENGINEERING

DIVISION

MARKTUMFELD
UND GESCHAFTSVERLAUF

Die Metal Engineering Division hat sich im Ge-
schaftsjahr 2018/19 organisatorisch neu aufge-
stellt, um einerseits die interne Zusammenarbeit
weiter zu forcieren und um sich anderseits den
Kunden als Komplettanbieter anspruchsvoller
Systeml&sungen zu pré&sentieren. So wurden jene
Bereiche, die innovative Schienen-, Weichen- und
Signaltechnikprodukte und -systemldsungen fir
internationale Bahninfrastrukturprojekte bereit-
stellen, im neuen Geschdftsbereich Railway Sys-
tems zusammengefasst. Nach dem gleichen
Grundkonzept wurden die Kompetenzen in den
bisher getrennt gefiihrten Bereichen Wire Tech-
nology (Draht), Tubulars (Nahtlosrohre) sowie
Welding Consumables (SchweiBtechnik) im Ge-
schaftsbereich Industrial Systems geblindelt.

Im Geschdftsbereich Railway Systems hat das
Produktsegment Rail Technology (Schienen) nach
einem leichten Aufwdrtstrend zu Beginn des Ge-
schdftsjahres zuletzt wieder etwas an Dynamik
eingeblBt, da es kurzfristig nicht gelungen ist,
gestiegene Vormaterialkosten in vollem Umfang
preisseitig zu kompensieren. Wdhrend in den
Kernmdrkten Europas - vor allem aufgrund von
Nachholeffekten bei Instandhaltungsinvestitio-
nen, wenigerwegen neuer Eisenbahntrassen - ein
insgesamt solides Nachfrageniveau vorherrschte,
waren die flr den Schienenbereich entschei-
denden Uberseemdrkte durch eine anhaltend
schwierige Markt-, insbesondere Konkurrenzsitu-
ation geprégt. Dennoch wiesen die Produktions-
aggregate Uber das gesamte Geschdftsjahr be-

trachtet ein ansprechendes Auslastungsniveau
auf. Mit der bereits gestarteten Einfihrung einer
neuen Generation wdrmebehandelter Hochleis-
tungsschienen strebt der Bereich Railway Systems
wieder eine stdrkere Differenzierung zum Mitbe-
werb an, um sich in weiterer Folge mit dem Inno-
vationsvorsprung dem in den letzten Jahren ge-
stiegenen Preisdruck so weit wie mdglich zu
entziehen.

Das Segment Turnout Systems (Weichentechnik)
konnte hingegen auch im aktuellen Geschdaftsjahr
die hervorragende Performance der letzten Jahre
fortsetzen. Durch seine starke Marktposition ist
der Bereich nicht nur einem geringeren Wett-
bewerbsdruck ausgesetzt, er kann durch seine
umfassende globale Pr&senz darliber hinaus ein-
zelne regionale Marktschwéchen besser ausglei-
chen. Aufgrund des vergleichsweise geringen
Materialanteils an den Gesamtkosten stellen Roh-
stoffkostenerhbhungen bei der Weichenfertigung
eine deutlich geringere Herausforderung dar
als in der Schienenproduktion. Marktseitig ver-
zeichnete der Bereich eine weitgehend stabile
Bedarfssituation in den Kernmdrkten Europas.
Nach Projektverschiebungen zu Geschdftsjahres-
beginn herrschten in China in der Folge attraktive
Marktbedingungen, dies vor allem im Hochge-
schwindigkeitssektor. Um zukinftig auch von den
umfangreichen InfrastrukturmaBnahmen im
Nahverkehrsbereich zu profitieren, wird zusam-
men mit einem namhaften Joint Venture-Partner
derzeit am Aufbau eines zweiten Produktions-
standortes fir Weichen in China gearbeitet. In
Nordamerika prdsentierte sich das Marktumfeld
in den Segmenten Schwerlast- und Transitverkehr
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KENNZAHLEN DER METAL ENGINEERING DIVISION

Mio. EUR 2017/18 2018/19 Verdnderung
in %

Umsatzerldse 2.989,7 3.147,1 5,3

EBITDA 372,0 369,0 -0,8

EBITDA-Marge 12,4 % 11,7 %

EBIT 191,0 202,0 5,8

EBIT-Marge 6,4 % 6,4 %

Beschdftigte (Vollzeitdquivalent) 13.4871 13.501 0,1

auf gutem Niveau. Auch die Aktivitaten in den
Minenregionen Australiens und Brasiliens gestal-
teten sich anhaltend erfolgreich, volatil blieb hin-
gegen die Projekttétigkeit in SGdafrika.

Der noch vergleichsweise junge Bereich Signaling
(Signaltechnik), der sich als Komplettanbieter am
Markt positioniert und Bahnbetreibern digitali-
sierte Sensoriksysteme zur Verfligung stellt, ist da-
bei, sein Geschd&ftsmodell von Europa aus selek-
tiv weltweit auszurollen.

Das Marktumfeld im Geschdftsbereich Industrial
Systems war im Verlauf des Geschd&ftsjahres
2018/19 durch eine nachlassende Dynamik in
der europdischen Autokonjunktur geprdgt, wo-
von das stark im Automobilsektor verankerte Pro-
duktsegment Wire Technology intensiv betroffen
war. Wahrend sich im 1. Quartal 2018/19 die
Stimmung in der europdischen Automobilindus-
trie noch positiv gestaltete, gingen die Auftrags-
eingdnge im weiteren Verlauf des Geschéftsjahres
aufgrund der EinfUhrung der neuen Abgasvor-

schriften WLTP splrbar zurtick. Obwohl sich die
Produktionszahlen der Autoherstellerin der Folge
zu Kalenderjahresbeginn - wenn auch auf einem
im Jahresvergleich etwas niedrigeren Niveau -
stabilisierten, verlief die Erholung bei Wire Tech-
nology weiter schleppend, da zundchst die hohen
Bestdnde innerhalb der Lieferkette abgebaut
werden mussten.

Die herausfordernden Bedingungen im Produkt-
segment Tubulars waren hingegen nicht auf eine
Abschwdchung des wirtschaftlichen Umfeldes,
sondern auf die Einfihrung von Schutzzdllen
(wSection 232") bei Importen von Stahlprodukten
in die USA zurlickzufihren. Marktseitig bewegte
sich der US-Rig Count (aktive/inaktive Bohrstellen),
der als Indikator fir die Bedarfsentwicklung des
wichtigen US-Marktes im Ol- und Gasbereich
dient, im Geschdftsjahr 2018/19 auf einem sta-
bilen Niveau. Vor Inkrafttreten von ,,Section 232
bauten jedoch die OI- und Gasfeldausriister in
Erwartung signifikanter Preissteigerungen durch
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den per1.Juni 2018 f&lligen 25%igen Einfuhrzoll
verstarkt ihre Ldger auf, die dann erst bis Ende
des Kalenderjahres 2018 sukzessive wieder auf
ein durchschnittliches Ausmaf reduziert wurden.
Die in den vergangenen Jahren getroffenen
MaBnahmen im Hinblick auf Kostensenkungs-
und Effizienzsteigerungsprogramme im Produkt-
segment Welding Consumables zeigten im Ge-
schdaftsjahr 2018/19 deutlich positive Effekte.
Marktseitig ergab sich fir den stark auf das Ener-
giesegment ausgerichteten Bereich nur eine
durchschnittliche Entwicklung. So wies die Nach-
frage nach SchweiBzusatzstoffen in China zwar
ein anhaltend solides Niveau auf, die Situation
im bedeutendsten Markt Europa war hingegen
durch eine weiterhin geddmpfte Stimmung ge-
pragt. Da auch mittelfristig nurvon einem verhal-
tenen Aufschwung auszugehen ist, fokussiert sich
der Bereich einerseits auf den Ausbau von Ni-
schensegmenten, andererseits aber auf perma-
nente Kostenoptimierung und forciert darlber
hinaus auch die interne Zusammenarbeit mit an-
derenvoestalpine-Unternehmen zur ErschlieBung
neuer Geschdftsmoglichkeiten.

FINANZIELLE
LEISTUNGSINDIKATOREN

Die Metal Engineering Division weist in ihren
Kennziffern im Geschdftsjahr 2018/19 eine nahe-
zu stabile Entwicklung gegenlber dem Vorjahr
aus. Bei den Umsatzerldsen verzeichnete sie
einen leichten Anstiegum 5,3 % von 2.989,7 Mio.
EUR auf 3.147,1 Mio. EUR. Die Zunahme ist im
Wesentlichen auf ein héheres Preisniveau als Kon-
sequenz gestiegener Rohstoffkosten zuriickzu-
flhren. Das Produktsegment Tubulars konnte da-
riber hinaus auch die Absatzmenge auf dem
trotz Verhdngung von Importzéllen wichtigen US-
Markt ausweiten.

Das operative Ergebnis (EBITDA) entwickelte
sich 2018/19 mit 369,0 Mio. EUR auf dem Ni-
veau des Vorjahres (372,0 Mio. EUR), wobei die

EBITDA-Marge mit 11,7 % aufgrund des hoheren
Umsatzniveaus etwas geringer ausfiel (Vorjahr
12,4 %). Wahrend sich die operative Performance
im Bereich Railway Systems leicht abschwdchte,
konnte der Bereich Industrial Systems ergebnis-
mdaRig zulegen. Da im Geschdftsjahr 2017/18
negative Einmaleffekte in Hohe von 15 Mio. EUR
aufgrund von Wertberichtigungen aus Sachan-
lagen im Bereich ultrahochfester Feinstdrdhte
(Produktsegment Wire Technology) enthalten wa-
ren, verbesserte sich jedoch das Betriebsergebnis
(EBIT) um 5,8 % von 191,0 Mio. EUR auf 202,0
Mio. EUR, wodurch die EBIT-Marge mit 6,4 % kon-
stant blieb.

Die Gegeniberstellung des 4. Quartals 2018/19
mit dem direkten Vorquartal macht einen mode-
raten Zuwachs auf der Umsatzseite, aber eine
signifikante Verbesserung bei den Ergebnisziffern
deutlich. Verantwortlich fir den Umsatzanstieg
war wie im 12-Monats-Vergleich der Bereich In-
dustrial Systems, der von steigenden Versand-
mengen bei Draht- und Nahtlosrohrprodukten
profitierte, wdhrend der Bereich Railway Systems
eine stabile Entwicklung zeigt. Die Umsatzerldse
nahmen damitum 7,4 %ovon 771,3 Mio. EUR auf
828,4 Mio. EUR zu. Die starkste Zunahme auf der
Ergebnisseite verzeichnete aufgrund einer Uber-
zeugenden Entwicklung des Segments Turnout
Systems hingegen der Bereich Railway Systems.
Darlber hinaus konnte aber auch der Bereich
Industrial Systems die operativen Ergebnisse in
allen Produktsegmenten verbessern. In Summe
stieg somit das EBITDA der Division vom 3. auf
das 4. Quartal um Uber ein Drittel von 78,4 Mio.
EUR (Marge 10,2 %) auf 106,8 Mio. EUR (Marge
12,9 %). Das EBIT nahm sogar um 76,0 % von
36,7 Mio. EUR (Marge 4,8 %) auf 64,6 Mio. EUR
(Marge 7,8 %) zu.

Die Anzahl der Beschdftigten (FTE) in der Metal
Engineering Division kam zum Ende des Ge-
schdaftsjahres 2018/19 mit 13.501 auf dem Niveau
des Vorjahres (13.481) zu liegen.
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KUNDEN DER METAL ENGINEERING DIVISION

in % des Divisionsumsatzes, Geschdaftsjahr 2018/19

46 %
Bahnsysteme

3%
Bauindustrie

5%
Maschinen- und Stahlbau

23%
Energieindustrie

16 %
Automobilindustrie

1%
Haushaltsgerdte/Konsumguter

6%
Sonstige
MARKTE DER METAL ENGINEERING DIVISION
in % des Divisionsumsatzes, Geschdftsjahr 2018/19
20 %
NAFTA
55 %
11 % Europdische Union
Asien (davon Osterreich: 7 %)
2% 12%
Stidamerika Ubrige Welt

QUARTALSENTWICKLUNG DER METAL ENGINEERING DIVISION

Mio. EUR 1.Quartal 2. Quartal 3. Quartal 4. Quartal GJ

2018/19 2018/19 2018/19 2018/19  2018/19
Umsatzerlose 799,8 747,6 771,3 828,4 3.1471
EBITDA 98,5 85,3 78,4 106,8 369,0
EBITDA-Marge 12,3 % 11,4 % 10,2 % 12,9 % 11,7 %
EBIT 56,3 44 4 36,7 64,6 202,0
EBIT-Marge 7,0 % 5,9 % 4,8 % 7,8 % 6,4 %
Beschdftigte (Vollzeitdquivalent) 13.577 13.512 13.377 13.501 13.501
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METAL FORMING

DIVISION

MARKTUMFELD
UND GESCHAFTSVERLAUF

Das Marktumfeld der Metal Forming Division war
im Geschd&ftsjahr 2018/19 in den beiden umsatz-
stdrksten Geschdftsbereichen Automotive Com-
ponents sowie Tubes & Sections durch eine nach-
lassende Dynamik gekennzeichnet, wéhrend die
beiden kleineren Geschdftsbereiche Precision
Strip und Warehouse & Rack Solutions Uber den
gesamten Geschdftsjahresverlauf betrachtet eine
sehr zufriedenstellende Performance aufwiesen.
Dass die Division ergebnismd&Big deutlich hinter
den Vorjahren zurlickliegt, héngt aber nicht nur
mit einer Eintrlibung des wirtschaftlichen Umfel-
des zusammen, sondern auch mit den massiv er-
hohten Hochlaufkosten eines neuen Automobil-
zulieferwerkes in den USA.

Nach einem soliden Geschd&ftsjahresbeginn
schwdchte sich die Nachfrage der Automobil-
produzenten in Europa im Herbst 2018 stark ab.
Nach den angekindigten, teilweise ausgedehn-
ten Sommerwerksferien wurden die Abrufe, aus-
geldst durch das neue Abgasemissionstestver-
fahren (WLTP), stark zurlickgenommen. Das fiir die
Typgenehmigung aller ab dem 1. September
2018 neu zugelassenen Pkw-Modelle verpflich-
tende Prifverfahren flhrte zu einem massiven
Absatzriickgang in der europdischen Automo-
bilbranche. Im Unterschied zum abgelésten Uber-
prifungsverfahren umfasst die Einhaltung von
Abgasgrenzwerten nunmehr nicht nur die Serien-
ausstattung, sondern auch Sonderausstattungs-
pakete, die Einfluss auf den Energieverbrauch
haben. Vor allem fir Fahrzeughersteller mit hoher

Variantenvielfalt stellte der neue Testzyklus eine
massive Herausforderung dar, mit der Kon-
sequenz, dass noch nicht zertifizierte Modelle vor-
Ubergehend vollig aus dem Markt genommen
wurden. Vor diesem Hintergrund kam es zu Ver-
schiebungen von Autokdufen seitens der Kunden,
womit der langjdhrige Aufwdrtstrend bei Neuzu-
lassungen in Europa jah unterbrochen wurde. Im
groBten europdischen Automobilmarkt Deutsch-
land trugen dariiber hinaus auch die Diskussionen
um Fahrverbote fir dltere Dieselfahrzeuge in
deutschen GroBstddten zur Verunsicherung der
Konsumenten bei. Erst mit Kalenderjahresbeginn
2019 hat sich die Stimmung wieder verbessert,
wenngleich die Absatzzahlen in Europa nach wie
vor unter der sehr guten Vorjahresperiode zu lie-
gen kamen. Wahrend in den USA der Automobil-
markt 2018 auf gutem Niveau stagnierte, kam es
in China nach dem Sommer speziell bei heimi-
schen Modellen ebenfalls zu einem Einbruch der
Verkaufszahlen. Die Kaufzuriickhaltung ist einer-
seits auf den anhaltenden Handelskonflikt der
USA mit China sowie andererseits auf Fahrbe-
schrdnkungenin chinesischen Metropolen zurlick-
zuflhren. Die deutschen Premiumproduzenten
konnten hingegen ihren Wachstumskurs in China
trotz Anhebung von Zoéllen auf Importfahrzeuge
aus ihren Werken in den USA auch im Kalender-
jahr 2018 groBteils fortsetzen.

Die Verwerfungen im Automobilsektor am EU-
Binnenmarkt fiihrten an den européischen Stand-
orten des Geschdftsbereichs Automotive Compo-
nents vor allem im 2. und 3. Geschdftsquartal zu
einer merkbar niedrigeren Auslastung der Kapa-
zitdten. Im Abschlussquartal des Geschdftsjahres
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KENNZAHLEN DER METAL FORMING DIVISION

Mio. EUR 2017/18 2018/19 Verédnderung
in %

Umsatzerlose 2.743,4 2.937,4 7,1

EBITDA 325,2 213,3 -34,4

EBITDA-Marge 11,9 % 7,3 %

EBIT 212,8 93,8 -55,9

EBIT-Marge 7,8 % 3,2 %

Beschdftigte (Vollzeitdquivalent) 12.003 12.240 2,0

2018/19 stellte sich das Auslastungsniveau hin-
gegen wieder verbessert dar. Durch die Ausrich-
tung auf das deutsche Premiumsegment waren
die auBereuropdischen Standorte in China, Stid-
afrika und Nordamerika Uber das gesamte Ge-
schdftsjahr 2018/19 hinweg durch eine sehr gute
Nachfragesituation geprdgt, es kam jedoch am
in den letzten Jahren errichteten Standort Carters-
ville, Georgia, USA, im abgelaufenen Geschdfts-
jahr zu stark gestiegenen Anlaufkosten in der
Serienfertigung. Aufgrund von Schwierigkeiten in
den komplexen Produktions- und Logistikprozes-
sen dieses Werkes konnte der herausfordernde
Fertigungsanlauf neuer Automodelle nicht wie ge-
plant begleitet werden. Die dadurch bedingte,
signifikante Uberschreitung der Anlaufkosten ist
neben hoheren betrieblichen Aufwendungen in
der Hochlaufphase auch auf die Verlagerung von
Auftrdgen an voestalpine-Automotive-Compo-
nents-Gesellschaften in Europa sowie an interna-
tionale Autozulieferer begriindet. Mit umfangrei-
cher interner, aber auch externer Unterstitzung
wurde intensiv daran gearbeitet, die Problemfel-
der aufzuarbeiten und so die Produktivit&t konti-
nuierlich zu steigern. Dennoch werden die nega-
tiven Auswirkungen noch bis in das Geschdaftsjahr
2019/20 reichen.

Der Geschdftsbereich Tubes & Sections warim Ge-
schdftsjahr2018/19 durch ein insgesamt gesehen
durchschnittliches Marktumfeld gekennzeichnet.
In Kontinentaleuropa profitierte der Bereich von
einer soliden Stimmung in der Nutzfahrzeug-,
Baumaschinen- und Landmaschinenindustrie.
Dartberhinaus herrschten auchin der Bauindustrie
unverdndert gute Marktbedingungen. In GroBbri-

tannien haben sich jedoch die negativen Effekte
durch den bevorstehenden Austritt des Landes
aus dem europdischen Binnenmarkt verschdarft.
Obwohl der Bereich Tubes & Sections 2018/19 in
der zweitgroBten EU-Volkswirtschaft Marktanteile
hinzugewinnen konnte, lag die Performance etwas
unter dem Vorjahresniveau. Die Konsequenzen
aus der nachlassenden Dynamik im Automobil-
bereich in Europa und China waren im Produkt-
segment passive Sicherheitsteile, in dem unter
anderem Hightech-Rohrkomponenten fir Gurt-
straffer sowie Airbags hergestellt werden, deutlich
splrbar. In Brasilien setzte sich die leichte konjunk-
turelle Erholung im Verlauf des vorangegangenen
Geschdftsjahres auch 2018/19 fort. Im Zentrum
stand dabei die Realisierung von Solar- und
Photovoltaikprojekten, die aufgrund neuer, kos-
tenglinstigerer Technologienin den letzten Jahren
zusehends unabhdngiger von Férderungen wur-
den. In den USA stellte sich das Bestellverhalten
in den wesentlichen Kundensegmenten Luftfahrt-
und Bauindustrie anhaltend positiv dar.

Im Geschdftsbereich Precision Strip sind die Uber-
hitzungstendenzen des Vorjahres im Geschdfts-
jahr 2018/19 in ein solides Bestellverhalten der
Kunden Ubergegangen. Die auBergewdhnlich
langen Lieferzeiten bei Prdzisionsbandstahl, Bi-
metall sowie S&genstahl sind damit wieder aufein
Normalniveau zurlickgekehrt. Die Marktverhdlt-
nisse in Europa und China waren durch einen zu-
nehmenden Wettbewerb seitens chinesischer Pro-
duzenten geprdgt. Zusdtzlich wurde es deutlich
schwieriger, die stark gestiegenen Legierungs-
zuschldge an die Kunden weiterzugeben. Gestiitzt
aufeine hervorragende internationale Marktposi-
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tion zeigte der Bereich Precision Strip dennoch
auch im abgelaufenen Geschdftsjahr eine sehr
zufriedenstellende Entwicklung.

Der aufdas Engineering sowie die Produktion und
Montage von Hochregallagern und Systemrega-
len spezialisierte Geschdftsbereich Warehouse &
Rack Solutions konnte die ausgezeichnete Stim-
mung der letzten Jahre in das aktuelle Geschdfts-
jahr mitnehmen. Die umfassende Kompetenz des
Bereiches von der Profilerzeugung bis hin zu
schlUsselfertigen Losungen findet in einerVielzahl
von Industriebranchen Verwendung. Vor allem
aberderungebrochene Trend in Richtung Online-
verkauf und die damit verbundenen Investitionen
in effiziente Lagerhaltungssysteme wirken sich an-
haltend positiv auf die Projekttdtigkeit in diesem
Geschdftsbereich aus, dervorallemin der Region
Nordamerika auch von derZunahme des Automa-
tisierungsgrades bei Hochregallagern profitierte.

FINANZIELLE
LEISTUNGSINDIKATOREN

Die Metal Forming Division verzeichnete im Ge-
schdftsjahr 2018/19 im Jahresvergleich zwar
einen Anstieg auf der Umsatzseite, musste jedoch
ergebnismdBig deutliche EinbuBen hinnehmen.
Konkret erhdhten sich die Umsatzerldse um 7,1 %
von 2.743,4 Mio. EUR auf 2.937,4 Mio. EUR. Zur
Ausweitung trugen die umsatzstdrksten Bereiche
Automotive Components sowie Tubes & Sections
bei, hingegen verringerten sich die Umsatzerldse
im den beiden kleineren Geschdftsbereichen Pre-
cision Strip und Warehouse & Rack Solutions ge-
ringfligig. Wahrend das Absatzvolumen bei Auto-
motive Components aufgrund der Ausweitung der
Geschdftstatigkeit an auBereuropdischen Stand-
orten stark zunahm, war der Bereich auch der
Haupttreiber fir den massiven operativen Ergeb-
nisrickgang im aktuellen Geschdftsjahr. Die Ex-
pansionsaktivitdten im Autobereich fihrten in
Nordamerika 2018/19 zu gegenlber der ur-
spriinglichen Planung signifikant gestiegenen
Hochlaufaufwendungen. Eine etwas schwdéchere
Performance weist aber auch der Geschdftsbe-

reich Tubes & Sections auf. Wé&hrend bei Precision
Strip die Uberhitzungstendenzen des Vorjahres in
ein zwar etwas schwdcheres, aber immer noch
sehr solides Ergebnisniveau Ubergingen, konnte
der Bereich Warehouse & Rack Solutions gegen-
Uber der bereits sehr guten Vorjahresentwicklung
seine Performance nochmals verbessern. Den-
noch verminderte sich das operative Ergebnis
(EBITDA) der Division im Jahresvergleich um Uber
ein Drittel von 325,2 Mio. EUR (Marge 11,9 %) im
Vorjahr auf 213,3 Mio. EUR (Marge 7,3 %) im Ge-
schdaftsjahr 2018/19. Das Betriebsergebnis (EBIT)
verringerte sich sogar um mehr als die Hdlfte von
212,8 Mio. EUR (Marge 7,8 %) auf 93,8 Mio. EUR
(Marge 3,2 %).

Im unterjdhrigen Vergleich von 3. und 4. Quartal
2018/19 konnte die Division bei den wesentlichen
Kennziffern zulegen. So verzeichnete sie auf der
Umsatzseite einen Zuwachsum 13,7 %o von 698,3
Mio. EUR auf 794,0 Mio. EUR, wobei alle vier Ge-
schdftsbereiche ihren Teil zum Anstieg beisteuer-
ten. Da die erhéhten Anlaufkosten bei den Auto-
mobilaktivitdten in Nordamerika Gberwiegendim
3. und nur zu einem kleineren Teil im 4. Quartal
anfielen, erreichte die Metal Forming Division im
direkten Quartalsvergleich zwar eine starke Er-
gebnisverbesserung, dennoch blieb die Perfor-
mance auch im Abschlussquartal hinter den Er-
wartungen zu Geschdftsjahresbeginn zurick.
Neben dem Geschdftsbereich Automotive Com-
ponents erreichte der Geschdftsbereich Tubes &
Sectionsim 4. Quartal eine Ergebnisverbesserung
gegenlber derVorperiode, wdhrend die Bereiche
Precision Strip sowie Warehouse & Rack Solutions
eine stabile Entwicklung aufwiesen. Vor diesem
Hintergrund verbesserte sich das divisionale
EBITDA vom 3. auf das 4. Quartal von 1,2 Mio.
EUR (Marge 0,2 %) auf 59,5 Mio. EUR (Marge
7,5 %) sowie das EBITvon -28,8 Mio. EUR (Marge
-4,1 %) auf 28,2 Mio. EUR (Marge 3,5 %).

Zum 371. Mdarz 2019 lag die Beschéaftigtenzahl in
der Metal Forming Division mit 12.240 Mitarbei-
tern (FTE) um 2,0 9% Uber dem Vorjahreswert von
12.003. Die Zunahme ist in erster Linie auf die Ex-
pansion im Automotive-Bereich zurlickzufihren.
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KUNDEN DER METAL FORMING DIVISION

in % des Divisionsumsatzes, Geschdaftsjahr 2018/19
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MARKTE DER METAL FORMING DIVISION
in % des Divisionsumsatzes, Geschdftsjahr 2018/19
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QUARTALSENTWICKLUNG DER METAL FORMING DIVISION

Mio. EUR 1.Quartal 2. Quartal 3. Quartal 4. Quartal GJ

2018/19 2018/19 2018/19 2018/19  2018/19
Umsatzerlose 748,0 697,1 698,3 794,0 2.937,4
EBITDA 84,4 68,2 1,2 59,5 213,3
EBITDA-Marge 11,3 % 9,8 % 0,2 % 7,5 % 7,3 %
EBIT 55,7 38,7 -28,8 28,2 93,8
EBIT-Marge 7,5 % 5,6 % -4,1% 3,5% 3,2%
Beschdftigte (Vollzeitdquivalent) 11.938 12.052 11.983 12.240 12.240
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